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Professor og
ivaerksaetter
flirter med
kinesiske
iganter

MEDICINAL: Danske Timedico vil revolutionere
hele verdens sygehusvaesen og far opmeerksom-
hed fra medicinalgiganter
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orestil dig et blod-
proveglas, der bliver
suget hurtigt igen-
nem et metalrgr. Og
den susende lyd, det laver.

Sadan lyder det gentagne
gange, nar du bevager dig
ind pa Vejle Sygehus'’ labo-
ratorium, hvor mennesker i
hvide kitler og trasko over-
vager blodprever, der an-
kommer til en analysema-
skine fra alle afkroge af ho-
spitalet gennem et sindrigt
luftrgrssystem.

Systemet er dansk og bli-
ver produceret af virksom-
heden Timedico A/S.

I dag er en lille delegation
af habitkledte kinesere
medt op pa Vejle Sygehus,
og det er ikke Den Lille Hav-
frue eller andre danske tu-
ristattraktioner, der har
bragt de alvorlige kinesere
til landet. Her er det big bu-
siness.

Flere af de fremmedte er
kinesiske distributerer for
medicinalkempen Beckman
Coulter. Den kinesiske del af
koncernen er sa begejstret
for Timedicos system, at de
er her for at se systemet i
funktion og beslutte, om de
skal udvide salget endnu
mere i Kina.

En anden, der skal impo-
neres, er Zhong Hau Ye. Han
er reprasentant fra en min-
dre del af det kinesiske syge-

husvasen, men ikke desto
mindre er han ansvarlig for
indkeb af medicinaludstyr
for mere end 630 mio. kr. ar-
ligt.

5.000 hospitaler

En forsamling af syv kinese-
re lyder maske ikke af me-
get, men nar de selger til el-
ler repraesenterer 5.000 ki-
nesiske hospitaler, der ind-
keber for over 50 mia. kr.
hospitalsudstyr hvert ar, bli-
ver de enhver medicinal-
virksomheds vadeste drem.

Alvoren star da ogsa prae-
get i ansigterne pa de ulaste-
ligt kleedte kinesere under
laboratoriebesgget. De ob-
serverer, hvorledes den ene
blodprgve efter den anden
ankommer pa kliniske trans-
portband bag finpudset glas
og undersgger omhyggeligt
hver eneste detajle pa ma-
skineriet, som ellers ville fo-
rekomme ligegyldig for den
uindviede.

Og nogen i delegationen
kan abentbart lide, hvad de
ser.

»Vi er rigtig mange men-
nesker i Kina, og vores sund-
hedssystem er overbelastet
og lider af ineffektive ar-
bejdsgange. Systemet her er
utrolig effektivt,« siger Ling
Ling Xie, gverste salgschef
for Beckham Coulter i Kina.

Effektivitet var netop et af
nggleordene, da professor
og laboratoriechef ved Vejle
Sygehus, Ivan Brandslund,
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sogte efter en losning, der
kunne afhjelpe den lange
svartid pa blodprever, der i
visse tilfaelde kan vaere for-
skellen pa liv eller dod.

Blodprever er en stor byr-
de for de danske hospitaler,
hvor 80 pct. af alle helbred-
smassige beslutninger bli-
ver taget pa baggrund af
blodanalyse. I en tid med
nedskaringer og effektivise-
ringer i sundhedssektoren
var det derfor afgerende at
finde en tidsbesparende los-
ning pa den livsvigtige
funktion.

Direktgren solgt

Det vidste laboratorieche-
fen, da han blev sat i kon-
takt med Daniel Blak i 2008.
Pa det tidspunkt stod Daniel
Blak i spidsen for en virk-
somhed, som leverede trans-
portlgsninger til fodevarein-
dustrien. Bestyrelsesforman-
den i virksomheden var be-
kendt med Ivan Brandslund
og hans problematik.

Et mode blev sat i stand
mellem direkteren og pro-
fessoren, hvor Ivan Brand-
slund fortalte om sine ud-
fordringer til direktgren. Da-
niel Blak havde nemlig stor
indsigt i luftrerstransport,
som han bl.a. tidligere hav-
de leveret til den franske fo-
devaregigant Danone.

Efter modet var direkto-
ren solgt.

»Davi gik i gang med at
lave systemet, tog jeg rundt
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Daniel Blak, direkter og medejer i Timedico, fremviser tekniske detaljer til en kinesisk distributer.
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De kinesiske distributerer lytter ngje, ndr Nina Mogensen, bioanalytiker pa Vejle Sygehus, forklarer syste-

met. | midten star Jackie Hoo. Han har en fortid som salgschef i Kina for medicinalgiganten Beckman Coul-
ter. Han sagde sin stilling op for at starte egen virksomhed, der kun szlger Timedicos produkter.
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pa de danske sygehuse for at
se, hvordan de foretog blod-
prover. Det viste sig, at jeg
kunne komme ind over alt
pa hospitalerne. Dér blev
det ret tydeligt, at de danske
hospitaler led af gammel-
dags og tidstunge arbejds-
gange, nar det kom til blod-
prover,« siger Daniel Blak,
der oprindeligt er uddannet
varktegjsmager.

Gennembruddet

Efter den private undersg-
gelse kom Daniel Blak og
professoren frem til idéen:
Et netveerk af luftrarssyste-
mer skulle transportere
blodprever direkte ind i en
analysemaskine, der ville gi-
ve automatisk svar til sund-
hedspersonalet.

Daniel Blak troede sa me-
get pa idéen, at han oprette-
de Timedico sammen med
en kompagnon. Her raffine-
rede de professorens idé i
teet samarbejde med Vejle
Sygehus, og blodprovesyste-
met Tempus600 blev skabt.

Timedico er kun en fire ar
gammel virksomhed og lig-
ger i den lille jyske by Bor-
ding. Allerede nu er virk-
somheden blevet en milli-
onforretning, der har solgt
sit banebrydende system til
flere danske hospitaler og
sundhedssektoren i 16 lan-
de.

Gennembruddet kom for
tre ar siden, da virksomhe-
den fik hul pa det asiatiske
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Dér blev det ret
tydeligt, at de
danske hospitaler
led af gammeldags
og tidstunge ar-
bejdsgange, nar det
kom til blodprgver.

Daniel Blak,
direktor i Timedico

marked. Succesen kunne
maerkes pa bundlinjen sid-
ste regnskabsar, hvor Time-
dico mere end fordoblede
millionoverskuddet pa et
enkelt ar med kun 40 ansat-
te. Virksomhedens overskud
efter skat voksede saledes fra
4 mio. til 9 mio. kr. pa un-
der et ar.

Og virksomhedens system
er med til at @ndre det dan-
ske sygehusvaesen til det
bedre. Her er det lykkedes at
reducere omkostningerne
for blodprever fra 35 kr. til
16 kr. pr. stk. Pa laboratoriet
i Vejle behandler de ca. fire
millioner analyser hvert ar.
Der er dermed betydelige
besparelser at opna med sy-
stemet.

Samtidig er svartiden pé

en blodpreve reduceret fra
over tre timer til under en
time.

»For var der en masse
kostbar spildtid forbundet
med blodprever, da bioana-
lytikerne fysisk selv skulle
transportere dem tilbage til
laboratoriet. Desuden fik de
en hgj lon, mens hovedde-
len af deres arbejde gik med
transport, frem for det de
egentlig var ansat til: Nem-
lig at analysere blodprever.
Det nye system sparer tid og
omkostninger,« siger Ivan
Brandslund.

Positiv oplevelse
Mange har et indtryk af det
danske sygehusvasen som
varende en langsommeligt,
bureaukratisk monster, og
Daniel Blak havde da heller
ikke arbejdet sammen eller
handlet med en offentlig
virksomhed for. Han er en
mand af den private er-
hvervsindustri, men den
uprovede grund var alligevel
ikke sa usikker, som man
kunne foranledes til at tro.
»Det har varet en positiv
oplevelse. Jeg mener, at flere
danske virksomheder ber
indga partnerskaber med
det offentlige. Sundhedssek-
toren har i hvert fald veeret
utrolig positiv over for 0s,«
siger Daniel Blak med en
disket jysk dialekt.
Positiviteten kan ogsa
spores hos kineserne, mens
de gar rundt pa laboratoriet

To bioanalytikere udtager blodprever fra Tempus600. Preverne er allerede blevet analyseret og sundhed-

personalet er blevet informeret om resultatet. Foto

Charlotte Dahl, Syg

s Lillebaelt

Nér en blodprave bliver taget pé sygehuset, kan sundhedspersonalet hurt|gt & den fragtet til analyse

gennem luftrarstransport. Analysen foregdr automatisk. ¢
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Dette system
kommer til at
revolutionere hele
verdens hospitaler.

Ivan Brandslund,
professor og laboratoriechef,
Vejle Sygehus

i Vejle. Det er dog ikke man-
ge ord, der bliver udvekslet,
og ofte har de handerne pa
ryggen, mens Timedicos sy-
stem inspiceres.

Kinesernes rolige fremtree-
den bliver til tider lgsnet op
af Daniel Blak, der med stolt
og jysk ydmyghed uddyber
de tekniske detaljer omkring
lufttryk, blodanalyse og ef-
fektivitet, nar kineserne stil-
ler spgrgsmal pa svaert for-
staeligt engelsk.

Samme ydmyghed har di-
rekteren bevaret, nar han
skal fortaelle om fremtidsvi-
sionerne for Timedico.

»Virksomheden skal vok-
se naturligt, sa vi har ingen
ambitioner om at blive en
del af "the corporate game”,
og vi ensker ikke en bgrsno-

tering. Men det kan godt
vaere, jeg vil sige noget an-
det om et par ar,« siger Da-
niel Blak, der regner med at
have indtaget de fleste euro-
paiske markeder og store
dele af Asien i 2020.

En af opskrifterne pa Ti-
medicos succes skal findes i,
at flere producenter af medi-
cinaludstyr som Beckman
Coulter og Siemens har set
det fornuftige i det innova-
tive system. De har valgt at
tilpasse deres udstyr til den
danske virksomhed og tage
deres produkter med i salgs-
kataloger i Asien, Europa og
USA.

Idealistisk fagmand
Tilbage i laboratoriet har et
usaedvanligt salgsteam taget
stilling foran kineserne. Her
star bioanalytiker Nina Mo-
gensen i hvid uniform og
forteller om de besparende
arbejdsgange, som Timedi-
cos system betyder for ho-
spitalets personale, mens
Daniel Blak og Ivan Brand-
slund uddyber detajler for
de intenst lyttende kinesere.

»Dette system kommer til
at revolutionere hele ver-
dens hospitaler,« lyder det
selvsikkert fra Ivan Brand-
slund, der star med hvide
traesko og dbenstaende
skjorte.

Professoren har ikke selv
nogen aktie i Timedico. Han
fremstar umiddelbart som
en idealistisk og begejstret
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fagmand, der har vaeret med
til udvikle et system, der
kommer hele hans profes-
sion til gavn.

Med en medicinsk doktor-
grad og en baggrund fra det
amerikanske sundhedsvee-
sen er han ogséa en del af en
helt klar strategi fra Timedi-
cos side.

»] medicinalverdenen er
det afgorende at fa fagfolk
til at tale ens sag. Derfor be-
nytter vi os af det, som man
kalder key opinion leaders,
som bliver lyttet til i hele
verden. Dem er Ivan én af,«
siger Daniel Blak.

Kinesisk begejstring

Det lader til, at nogle af ki-
neserne har hort budskabet.
Hos Beckman Coulter er der
i hvert fald begejstring at
spore efter praesentationen.

»Timedico har skabt et
godt system. Mit naste
skridt bliver at tage flere
hospitalsdirektorer fra Kina
med til Danmark for at se
det. Vi har ikke noget lig-
nende system i Kina, s& de
bliver nedt til at se det i
funktion for at forsta det, «
siger Ling Ling Xie, overste
salgschef for Beckham Coul-
ter i Kina.

Daniel Blak er ogsa tilfreds
med dagens indsats og me-
ner, at praeesentationen nok
skal baere frugt.

»De har rost os til skyerne
og forstaet, at de skal handle
nu,« siger han.



